
    
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

 
 

 

 
 
 

 
 
 
 
 

 
 

 
 



                          
            «Той, хто лише до колодязя  шепоче 

        Про продукт, який продати хоче, 
                    Той ніколи не заробить стільки 

грошей, 
             Скільки цей, що йде з ним до людей» 
                                                                Огден Неш 

                                      
                   «Коли недостатньо  коштів  - 

                                   необхідно   думати» 
                                                                                                                                             (Е.Резерфорд) 

                                    Питання  для спілкування: 
                                         Як повинно бути: 

$ Фандрайзингова діяльність та форми її підтримки; 
$ Написання проектів: правила їх складання; 
$ Можливості бібліотек у пошуку партнерів; 
$ Психологія фандрайзингу, або мистецтво ведення переговорів; 

 
 
 
 
 
 
 
                                                        
 
 
 
 
 
 
 
                                                            

                                                                 А як у Вас? 

$ Які форми фандрейзингу Ви запроваджуєте в своїй діяльності? 
$ Якими, на Вашу думку, можуть бути форми взаємодії бібліотек з діловими 

людьми? 
$ В чому проявляється спонсорська підтримка Вашої бібліотеки? 
$ Які результати проектної діяльності у Вашій бібліотеці? 
$ Які переваги та недоліки джерел залучення 

позабюджетних ресурсів фінансування? 
                                                       Рольова  гра: 

$ « Бібліотекар  і  потенціальний спонсор» 

 


